YASKAWA

Ingénieur Technico-commercial Variation de vitesse (H/F)

Région Nord - Poste a pourvoir en CDI
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L’ENTREPRISE

« LE FUTUR SE CONSTRUIT MAINTENANT »

Le groupe YASKAWA Electric, fondé au Japon, est leader mondial en robotique industrielle et systemes d’automatisation,
avec plus de 540 000 robots, 32 millions de variateurs et 25 millions de servomoteurs installés dans le monde, la société
YASKAWA propose une gamme compléte de robots industriels et équipements périphériques (positionneurs, rails,
portiques), ainsi que de produits mécatroniques (variateurs de fréquence, servomoteurs, automates, contrdleurs de
machine).

La filiale francaise de YASKAWA, basée au Bignon dans un tout nouveau siege social a quelques kilomeétres au sud de
Nantes, emploie une centaine de collaborateurs et a généré un chiffre d’affaires de plus de 40 millions d’euros en 2021.
L’entreprise propose une gamme compléte de produits et services pour l'automatisation de nombreux secteurs d'activités
industriels, en France, au Maghreb et en Suisse francophone.

Vous souhaitez intégrer une entreprise dynamique a taille humaine en croissance ? Rejoignez nos équipes et
participez au développement de notre entreprise !

DESCRIPTION DU POSTE PROFIL RECHERCHE
Sous la Direction du Responsable de I'activité DMC e Bac+2 minimum (formation technique), vous
France et au sein dune eéquipe composée avez une expérience d’au moins 5 ans sur
d’ingénieurs d’application, de commerciaux et de un poste similaire
gestionnaires administration des ventes, vous « Vous connaissez les technologies de

participez au déploiement du chiffre d’affaires de

- C Y ; variations de fréquence
cette division, particulierement sur nos produits

e La connaissance sur les technologies des

« Drive ». )
servomoteurs serait un plus
Vos missions sont les suivantes : e Autonome, organisé, vous étes doté d’'un
o Gestion d'un portefeuille clients : bon relationnel et aimez travailler en équipe
o Réalisation des offres commerciales et e Une bonne pratique de I'anglais serait un
gestion des relances plus
e Réponse aux besoins techniques e Vous connaissez SAP et étes a I'aise avec
e Prospections commerciale et présentation de les outils informatiques

notre gamme de produits
e Traitement des préts et des échantillons . ] ]
o Gestion des fichiers de prospects, retour Poste a pourvoir rapidement
salon, suivi clients, contacts entrants... Base dans la région lilloise, de fréquents
déplacements sont a prévoir
Avantages : mutuelle d’entreprise, tickets restaurants, retraite supplémentaire, participation supra légale, véhicule de
fonction, autonomie et souplesse d’organisation. Poste ouvert aux personnes en situation de handicap.

Vous étes intéressé par ce poste ? Merci d’adresser votre candidature (CV et courrier de motivation) a ’adresse
suivante : recrutementfrance@yaskawa.eu
Pour en savoir plus sur notre entreprise, retrouvez-nous sur :

e notre site internet www.yaskawa.fr

e notre page Linkedin/YaskawaFrance
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